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DES FEMMES & DES HOMMES

0
RITCHIE BROS.
Aprés 15 ans passés chez
Terex-Demag Tadano,
Jean-Christophe Accio a pris
la fonction de responsable
grands comptes chez Ritchie
Bros en mars dernier. « C’est
ma passion pour la technique
et les engins hors du com-
mun (TP, levage...) qui m’a
fait évoluer tout au long de
ma carriere. Mon expérience
dans le secteur de la grue
mobile a été trés formatrice,
a présent je suis prét pour un
nouveau challenge. En rejoi-
gnant Ritchie Bros., j’aborde
une diversité de matériels
et de nouveaux secteurs qui
sont trés enrichissants. Nous
ne vendons pas que des
machines, mais un service
en offrant des solutions pour
vendre facilement et rapide-
ment des matériels d’occa-
sion aux concessionnaires,
aux loueurs, aux banques et
tout cela avec transparence »,
a t-il expliqué.

SINOBOOM

POUR L'EUROP

La filiale européenne du
constructeur chinois a
accueilli quatre nouveaux
collaborateurs renforgant
ainsi le support de vente et
de service auprés de la clien-
téle européenne en pleine
expansion. Geert Hansen
rejoint en tant que spécialiste
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du support technique et sera
basé au siége européen pres
de Rotterdam, aux Pays-Bas.
Hansen apporte plus de 25
ans d’expérience de travail
avec les PEME et se concen-
trera sur la formation, la
résolution de problémes et le
support client. Sa nomination
fait partie de I'engagement
de Sinoboom BV a fournir

un support technique et

des services de sauvegarde
inégalés aux clients a travers
I’Europe. Eric Vanderstrae-
ten a été nommé directeur
régional pour la Belgique et
le Luxembourg, rejoignant
VDS SA, partenaire de longue
date de Sinoboom, et apporte
plus de 25 ans d’expérience
dans le secteur. Il sera basé
en Belgique et s’appuiera sur
sa connaissance approfondie
de la gamme de produits
Sinoboom pour stimuler les
ventes et développer les re-
lations clients. Stefan Mitrea
rejoint en tant que Regio-

nal Service Manager pour
I’Espagne et le Portugal. Avec
plus de 20 ans d’expérience.

MERCEDES TRUCKS

En vue de sa séparation
d’avec Daimler AG (cession
d’actifs) et de sa cotation
indépendante a bourse

de Francfort prévue pour

la fin 2021, Daimler Truck
AG annonce une série de
changements importants

au niveau de son manage-
ment et son organisation.
Ainsi, Daimler Truck AG
regroupe toutes les activités
essentielles en matiére de
technologie et de chaines
cinématiques au sein d’'une
seule division baptisée Truck

Technology Group (TT) dirigée
par le Dr. Andreas Gorbach.
Sven Ennerst, précédemment
responsable du développe-
ment, des achats et de la
région Chine, poursuivra son
travail en tant que représen-
tant général pour la Chine
jusqu’a la fin de I'année, se
concentrant entierement sur
la réussite de I’entreprise sur
ce marché important pour
Daimler Trucks.

COBEMAT
Suite aux nouveaux territoires
confiés a Cobemat par Hi-
tachi, le groupe de distribu-
tion a nommé Vincent Julien
en tant que responsable com-
mercial. Le 14 avril dernier,
Cobemat annongait I’exten-
sion de sa sphére d’influence
prenant ainsi en charge la
distribution exclusive de la
marque Hitachi pour I'lle-de-
France, les Hauts de France
et la Champagne-Ardenne.
Une extension de 18 nou-
veaux départements au total
qui permettait au groupe créé
par Xavier Beaulieu en 1995
de couvrir désormais un total
de 39 départements pour le
compte d’Hitachi. Pour ces
nouveaux territoires, Cobemat
a nommeé Vincent Julien en
tant que responsable com-
mercial pour I'lle-de-France
et les Hauts-de-France.

« Ayant déja une connais-
sance accrue du secteur

et des produits et services
Pproposes par notre partenaire
Hitachi Construction, Vincent
Julien est d’ores et déja
opérationnel », a notamment
commenté le groupe de
distribution sur un célébre
réseau social professionnel.

CEMEX FRANGE

JOHANNA MOREAU
Ingénieur écologue, dipl6-
mée en 2005 d’'un DESS
Ressources Naturelles et
Environnement, Johanna
Moreau rejoint Cemex France
en 2010 et prend en charge
I’élaboration et le pilotage

de la stratégie biodiversité

de I'entreprise, d’abord en
tant que chargée de mission,
puis a partir de 2015 en tant
que responsable biodiversiteé.
Johanna Moreau représente
également Cemex depuis 2010
au sein du pole Biodiversité
de 'UNPG (Union Nationale
des Producteurs de Granu-
lats). Lassociation Roseliere a
pour objet d’accompagner les
acteurs publics ou privés dans
la mise en place d’actions en
faveur de la biodiversité sous
toutes leurs formes : suivi

de la biodiversité, accom-
pagnement a la restauration
et a la gestion des milieux,
aménagements favorables a
la biodiversité, assistance a la
compensation ou aux mesures
d’accompagnement, valorisa-
tion économique des espaces
naturels et des écosystémes,
opérations de formation ou

de sensibilisation aux enjeux
liés a la biodiversité, etc. Elle
coordonne notamment le pro-
gramme « Roseliére » initié en
2006. A travers I'application
de protocoles reproductibles
dans le temps et I'espace
(jusqu’a 15 protocoles
étudiant des végétaux aux
invertébrés aquatiques), ce
programme permet de suivre
I’évolution de la biodiversité
d’un site a I'aide d’indicateurs,
et d’identifier, sur cette base,
les bonnes pratiques et choix
d’aménagement a généraliser.



A LA DECOUVERTE

MATERIELS

LE DEBUT D'UNE
NOUVELLE HISTOIRE

DANS LE CADRE D’'UN CHANTIER ROUTIER SUR LA87, ENTRE CHOLET ET ANGERS, LES
EQUIPES DE WIRTGEN SE SONT RAPPROCHEES DU GROUPE LE FOLL EN CHARGE
DES TRAVAUX. CE DERNIER ASSOCIAIT POUR LA PREMIERE FOIS LE FINISSEUR
VOGELE S2100-31 AVEC TABLE FIXE SB300-TV AINSI QUE LE NOUVEL ALIMENTATEUR
MT3000-3I OFFSET FOURNIT PAR ASPHALTE EVOLUTION. UNE PREMIERE EXPERIENCE
REUSSIE QUI NE DEMANDE QU'A ETRE RENOUVELEE.

ous avons Ssou-
(( haité développer
un partenariat
nouveau et sur-
tout, sur le long

terme, entre le groupe Le Foll et
Wirtgen », explique Romain Rouxel,
délégué régional Vogele/Hamm
Route de Wirtgen France pour le
Grand Ouest. C’est aussi pour cela
que tout le nouvel attirail du groupe
est déployé sur cette portion auto-
routiére de I'A87, entre Angers et
Cholet.

En effet, la filiale Grands Travaux
du groupe Le Foll dirigée par Michel
Willem est sur place depuis le 15
mars, et ce, jusqu’au 31 mai, pour
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NACELLES

LES NACELLES K€M

ONT PRIS LES DEVANTS

APRES PLUSIEURS ANNEES DE CROISSANCE, LANNEE 2020 EST VENUE CONTRARIER
LES SPECIALISTES ET PROFESSIONNELS DE LA NACELLE. CEPENDANT, LHORIZON
S’ECLAIRCIT. EN EFFET, 2021 SSANNONCE COMME UNE ANNEE DE STABILISATION,
VOIRE, DE REPRISE PAR ESCALIER SUR PLUSIEURS ANNEES. DE QUOI PEAUFINER
LES STRATEGIES DES CONSTRUCTEURS LESQUELS VONT POURSUIVRE LE PASSAGE
DE LA TRANSITION ENERGETIQUE EN ACCELERANT ICI, LELECTRIFICATION, ET LA,
LHYBRIDATION. FORCE EST DE CONSTATER QUE LOFFRE NE MANQUERA PAS...

appelez-vous, c'était il y
a un an (BTP 328), alors
que le confinement et la
crise sanitaire battaient
leur plein : « Nous avions
anticipé un exercice 2020 en légére
baisse, le coronavirus a démultiplié
cette décroissance », commentaient
certains, relayés par d’autres : « Aprés
des années de croissance, la crise sani-
taire est venue enrayer la progression
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du secteur. La récupération pourrait
prendre 2 & 3 ans avant de retrouver
les niveaux de volumes vus jusquen
2019 ». Seuls quelques professionnels
demeuraient optimistes au plus fort de
la crise : « Nous pourrions observer
un démarrage lent ou un besoin de
rattraper le temps perdu, ce qui pour-
rait engendrer une activité soutenue et
compliquée pour absorber le retard ».
Résultat des courses ? Aprés une chute

de -19 % en 2019, 'exercice 2020 a
logiquement continué de rétrograder
perdant 26 % de volumes pour un
marché total a 5 288 unités. De quoi
s’alarmer ? Pas forcément selon les
professionnels du secteur.

LA RESILIENCE DU SECTEUR

« Avant que la crise sanitaire ne prenne
forme, nous avions déja anticipé une
année 2020 en creux. L'évolution de



DES PARTENARIATS
RENFORCES ICI ET LA

S| LA VENTE DE NACELLES SE PRATIQUE PLUS SOUVENT
EN DIRECT ET GENERALEMENT AUPRES DES LOUEURS,
IL EST AUSSI MANIFESTE QUE LES CONSTRUCTEURS
RENFORCENT UN PEU PARTOUT LEURS MAILLAGES
TERRITORIAUX ET AUTRES NOUVELLES CARTES, DE
MANIERE A ACCENTUER LEUR VISIBILITE.

‘'est tout d’abord Genie
qui a étendu son réseau
international ces derniers
mois. Ainsi, depuis le 1er
janvier, le constructeur est
distribué au Maroc via Hydraumac, un
importateur et distributeur exclusif
de marques de renommée mondiale
dans les secteurs de la construction,
des mines, des carriéres, de I'énergie,
de Pagriculture et de la manutention.
La forte implantation locale d’Hydrau-
mac, sa présence internationale et sa
connaissance approfondie du marché
marocain, en particulier du secteur de
'acces aérien, vont permettre de ren-
forcer la présence de Genie au Maroc.
Mais le constructeur ne s’est pas arrété
la puisque quelques semaines plus
tard, il déployait ses ailes aux Emirats
Arabes Unis, via Galadari Trucks &
Heavy Equipment. Un nouvel accord
qui offre aux clients un accés simplifié
et plus rapide a I'’équipement Genie,
soutenu par un partenaire solide en
ventes et services qui s'est forgé une
excellente réputation sur le marché des
Emirats. « Galari Brothers est un nom
emblématique pour cette région. Avec
plus de 40 années d’expérience, elle
a acquis une profonde connaissance
et compréhension du marché, relayée
par de solides équipes commerciales
et d’assistance apres-vente. Pour nous,
c’est un privilege d’étre associé a ce
groupe. En plus des nacelles et ciseaux
Genie, cet accord concerne également
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la distribution de toutes les lignes de
produits Terex », expliquait alors le
constructeur. Au nord de I'Europe,
JLG a annoncé la nomination de Riwal
en tant que distributeur en Norvége.
En tant que distributeur pour la région,
Riwal sera responsable des ventes, du
marketing, de la formation et du service
aprés-vente pour toute la gamme de
nacelles élévatrices JLG. Riwal servira
les clients en tant que société de loca-
tion et en tant que distributeur pour les
clients de la construction, de I'industrie
et de la logistique. « Avec la conces-
sion officielle de JLG en Norvege et
I'opportunité d’offrir a nos clients la
gamme compléte de produits d’'une
marque mondialement reconnue, nous
sommes impatients de renforcer notre
position de marché pour JLG et Riwal
en Norvege. Avec un grand enthou-
siasme, nous travaillerons en tant que
prestataires de services complets pour
nos clients actuels et futurs », expliquait
Jesper Becker, responsable des ventes
d’équipement dans les pays nordiques.
Toujours axé sur linternationalisa-
tion du groupe, Haulotte a, de son
cOté, poursuivi I'élargissement de
son réseau mondial. Ainsi, Haulotte
Germany vient d’accueillir un nou-
veau distributeur agréé pour le Land
de Mecklembourg-Poméranie : FSN
Fordertechnik. Parallelement, le
constructeur a nommé le Groupe
Premium en tant que distributeur
agréé de toute sa gamme de nacelles
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MINI, MINI, MINI,
TOUT EST MINI SUR LES CHANTIERS

VOILA MAINTENANT 5 ANS QUE LE MARCHE DES MATERIELS COMPACTS CONNAIT
UNE CROISSANCE ETALE. SI LE COVID EST VENU CONTRARIER LE MARCHE EN
2020, LEXERCICE ACTUEL DEVRAIT ETRE SYNONYME DE REDEMARRAGE AVEC UNE
CROISSANCE ESTIMEE A 11 %. CA TOMBE BIEN, LES CONSTRUCTEURS ONT PREVU
TOUT AU LONG DE LANNEE D’ETOFFER LEURS GAMMES SUR TOUS LES SEGMENTS.

etit, petit, petit, tout
(( est mini dans notre
vie », ¢a vous rap-
pelle quelque chose,
cette chanson de

Jacques Dutronc écrite par Jacques
Lanzmann ? A I'époque, ce titre, écrit
dans les années 60 en pleine période
des Yés-Yés, évoquait le changement de
la société de consommation alors que
la France vivait des jours heureux lors
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des Trente Glorieuses. Etrangement, ce
titre reste encore d’actualité au moment
d’évoquer I'évolution des matériels de
chantiers urbains, tous placés sous
le sceau de la compacité, voire, de
I'ultra-compacité.

Depuis 5 ans, le matériel compact, tous
segments confondus, vit en effet une
période croissance sans précédent :
apres de longues années pendant les-
quelles le marché oscillait entre 12 000

7
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et 13 000 unités, c'est en effet a comp-
ter de 2017 que le marché prend une
nouvelle envergure pour dépasser en
I'espace d’'un exercice la barre des
16 000 unités écoulées. Bien sdr, I'an-
née 2020 est venue contrarier la marche
en avant, Covid-19 oblige : « Le mar-
ché du compact, qui connaissait déja
un léger recul sur les deux premiers
mois de l'année, est mécaniquement
impacté au travers d’une re-priorisation



